


Ein regionales Familienunternehmen

mit Tradition

Firmengriinder Theodor Feneberg
machte aus dem viterlichen Kase-
handel 1947 die Feneberg Lebens-
mittel GmbH, stieg schon bald in
die Selbstbedienung ein und tber-
gab spater an seine S6hne Hans
und Peter. Die Briider expandierten
mit den Verkaufsflachen weit tiber
Kempten hinaus, bis in die Grenz-
bereiche des Allgaus.

Seit 1998 filhren Hannes und
Christof Feneberg das Familien-
unternehmen in der dritten Gene-
ration. Was 1947 mit zwei Lebens-
mittel-Geschaften begann, ist auf
iber 75 Markte angewachsen.

FENEBERG

Familiengefiihrt bedeutet bei Fene-
berg, dass die Familie alle strate-
gisch wichtigen Entscheidungen
personlich trifft und entscheidende
Gesprache auch selbst fiihrt. Das
heif3t: Wer einen Vertrag mit Fene-
berg unterschreibt, tut das mit
Christof oder Hannes Feneberg
personlich. Trotz der Gréf3e, die
Feneberg mittlerweile erreicht hat,
konnten wir uns die familiaren
Strukturen bewahren.

Das Verbreitungsgebiet erstreckt
sich in einem Radius von 100
Kilometern um Kempten: von Ulm
im Norden bis ins Kleinwalsertal im
Siiden und von der Zugspitze im
Osten bis an den Bodensee im
Westen. Mit knapp 3.500
Mitarbeitern ist Feneberg einer der
grof3ten Arbeitgeber der Region.
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Unsere Werte

Heimat

Verwurzelt und gewachsen im All-
gau, sind wir heute in der gesamten
Feneberg-Region daheim. Heimat
heift fiir uns Verbundenheit. Wir
setzen uns ein fiir die Region und
die Menschen, die dort leben.

Qualitat

Frische und guter Geschmack sind
die Grundvoraussetzungen fiir
hochwertige Produkte. Nur wenn
wir selbst von der Qualitat eines
Lebensmittels tiberzeugt sind,
findet es den Weg in die Feneberg-
Regale.

Vertrauen

Transparenz schafft Sicherheit. Wer
weif3, wo ein Produkt herkommt,
kann auf dessen Qualitat vertrauen.
Deshalb pflegen wir bei Feneberg
enge Beziehungen zu Erzeugern
und Lieferanten und produzieren
vieles selbst.

FENEBERG



3 Ladenkonzepte

Nahversorger
400-600 Quadratmeter

Unser Nahversorgerkonzept er-
moglicht es uns, den Menschen in
Dorf- und Stadtzentren auf engstem
Raum ein umfassendes Sortiment
an Lebensmitteln anzubieten.

Bad Grénenbach

FENEBERG

Supermarkt
700-1.400 Quadratmeter

Als klassischer Nahversorger vor
Ort bieten wir unseren Kunden ein
umfassendes Sortiment an Lebens-
mitteln, gute Parkmdglichkeiten
sowie Zusatzservices wie Poststelle,
Imbiss, etc.

Ottobeuren

Verbrauchermarkt
Ab 2.000 Quadratmeter

Grof¥flache mit erweitertem Lebens-
mittelsortiment, Vorkassenbackerei,
groBem Nonfood-Angebot, Blumen-
abteilung, Imbiss mit Sitzgelegen-
heit, Poststelle, Textilreinigung und
mehr.

Buchloe
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Feneberg
Nahversorger

Auf 400 bis 600 m? versorgen wir
die Menschen in Dorf- und Stadt-
zentren mit allen Lebensmitteln des
taglichen Bedarfs.

Durch unser speziell konzipiertes
Feneberg-Nahversorgerkonzept
gelingt es uns, den Kunden auf
engstem Raum ein umfassendes
Sortiment an Lebensmitteln — da-
runter frische Backwaren, Obst,
Gemiise, Fleisch, Wurst und Kase,
anzubieten. Wer im Viertel wohnt
oder arbeitet, kann hier seinen
Grundbedarf an Lebensmitteln
decken.

Standortkriterien/Anforderungen
e gut frequentierte Zentrums-
bzw. Stadtteillage

e ca. 500 m? Verkaufsflache und
ca. 200 m? Nebenflache

e Grundstiicksflachen ab
ca. 3.000 m?

FENEBERG
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Feneberg
Nahversorger
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UMSCHLAGFLACHE

Flexibilitat ist bei der Erstellung der = e z sz e
Filiallayouts fiir uns selbstverstand- ] = o

lich. Diese ist gerade bei bestehen- -
den Gebauden gefragt. So passen
wir die Gestaltung der Flachen stets
individuell an den jeweiligen Bedarf
an — hier beispielsweise zwei unter-
schiedliche Varianten des Nahver-
sorgerkonzeptes mit Frischeinsel.
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Feneberg
Supermarkt
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Auf 700 bis 1.400 m? Flache sind wir
der klassische Nahversorger im Ort.
Das Konzept ist genau auf den Be-
darf im innerdrtlichen Bereich zu-
geschnitten.

Die Filialen bieten ein umfassendes
Sortiment an Lebensmitteln mit den
Schwerpunkten Frische und Eigen-
marken. So kdnnen die Kunden
nicht nur ihren taglichen Bedarf an
Lebensmitteln decken, sondern
auch den Wocheneinkauf erledigen.
Zusiatzliche Services wie Salatbar,
warmer Imbiss und Poststelle kom-
plettieren das Angebot.

Standortkriterien/Anforderungen

e gut frequentierte Zentrums-
bzw. Stadtteillage/alternativ
Fachmarktlage

¢ Verkaufsflachen von ca. 700 m?

bis 1.400 m?, zuziiglich ca.

25 % Nebenflache und aus-

reichend Kundenparkplatze
e Grundstiicksflachen ab

ca. 4.500 m?

FENEBERG
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Feneberg
Supermarkt
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Wir garantieren konzeptionelle Viel-
falt und Flexibilitat bei den Laden-
ablaufen. Eine variable, auf die
jeweilige Flache zugeschnittene Ge-
staltung der Layouts. Ob klassischer
Supermarktaufbau oder Frischeinsel
—aufgrund der flexiblen Ladenab-
laufe sind wir in der Lage, auch auf
komplizierten Grundrissen einen
optimalen Ladenablauf bereitzu-
stellen.
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Feneberg
Verbrauchermarkt
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Ab 2.000 m? kommt unser Grof3-
flachenkonzept zu tragen.

Neben einem erweiterten Sortiment
an Lebensmitteln und Getranken
bieten wir den Kunden hier sowohl
Vorkassen-Backereien sowie be-
diente Wurst-, Fleisch- und Fisch-
theken. Gefragt ist zudem das grofie
Nonfood-Sortiment mit Drogerie,
Haushaltswaren, Textilien und
Spielwaren. Zusatzliche Services
wie Blumenabteilung, warmer Im-
biss mit Sitzgelegenheiten, Post-
stelle, Textilreinigung etc. komplet-
tieren das Angebot.

Standortkriterien/Anforderungen

e gute Verkehrslage

¢ Verkaufsflachen von 2.000 m?
bis 3.000 m?, zuziiglich ca.

30 % Nebenflache und aus-
reichend Kundenparkplatze

¢ Grundstiicke von 15.000 bis
30.000 M?

FENEBERG
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Wir planen
exakt
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Ganz nach dem Firmenmotto ,,Aus
der Region, fiir die Region“ sind

wir stets auf der Suche nach neuen
Standorten in der Feneberg-Region.
Mit dem Ziel, das Filialnetz weiter
auszubauen und fiir die Menschen
in der Region der kompetente Nah-
versorger vor Ort zu sein. Das starkt
und férdert die Region.

Mit Feneberg haben Sie einen ver-
lasslichen und kompetenten An-
sprechpartner an lhrer Seite.
Grundsatzlich mieten wir sowohl
bestehende als auch projektierte
Flachen an. Dank der unterschied-
lichen Ladenkonzepte kommt Fene-
berg auch mit schwierigen Flachen-
schnitten zurecht. Auch bei Pro-
jekten in denkmalgeschiitzten
Bereichen finden wir immer eine
sensible und angemessene Losung
fiir einen zeitgemafien Gesamt-
auftritt. Gemeinsam haben wir die
Maoglichkeit, eine langfristige und
zukunftsfahige Nahversorgung an
Ihren Standorten aufzbauen.

FENEBERG
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Wir bauen nachhaltig
und betreiben effizient

Umweltschutz, Nachhaltigkeit und O R
Regionalitat sind fiir uns nicht nur 00— Fo S e Sawot 2280
hinsichtlich der Lebensmittel ent- e R
scheidend, die wir produzieren und —

anbieten. Selbstverstandlich leben
wir diese Kriterien auch im techni-
schen und baulichen Bereich und

haben dafiir eigens eine Abteilung
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etabliert: das Energiemanagement. .

Diese sorgt dafiir, dass Energie m]

moglichst effizient verwendet wird.

Entsprechend ist das Energie-

management nicht nur fiir die Uber- Folgende Faktoren tragen zur Nachhaltigkeit und

wachung und Optimierung des Ener- Energieeffizeinz bei:

gieverbrauchs bestehender Filialen

verantwortlich, sondern auch bei * Ganzheitliche Betrachtung

der Baubeschreibung von Neu- und o Alle Gewerke sind in die Planung einbezogen

Umbauten involviert. * Aufeinander abgestimmtes Konzept fiir Heizen/Liiften/Kiihlen
* Neueste Technik bei den Hauptverbrauchern ,,Kalte“ und ,,Be-

leuchtung*

o Beleuchtung in LED
o Kiihlmobel mit Tiiren
o Verwendung des natiirlichen Kaltemittels CO,
* Eigenstromerzeugung durch Photovoltaik-Anlagen
* Energiecockpit zur Uberwachung des Energieverbrauchs
o laufend Analyse und Suche nach Optimierungspotenzialen
o Entwicklung von Energiesparmaf3inahmen
* Kurze Wege durch die Favorisierung heimischer Anbieter

FENEBERG
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Alles aus
einer Hand
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Wir bieten lhnen eine vertrauens-
volle und fachlich kompetente
Zusammenarbeit in allen Bereichen
—von der Planung bis zur Fertig-
stellung und weit dariiber hinaus.
Das garantieren die Fachabtei-
lungen in unserem Haus. Denn zu
unserer Unternehmensphilosophie
gehort es, Projekte moglichst durch
eigene Abteilungen und Angestellte
zu meistern.

Neben der Abteilung fiir Filialent-
wicklung, die sich um die strategi-
sche Planung und organisatorische
Abwicklung neuer Standorte kiim-
mert, arbeiten im operativen Be-
reich zahlreiche Abteilungen Hand
in Hand. So kdnnen wir fiir einen
reibungslosen Ablauf vom ersten
Kennenlernen bis zur Filialeroff-
nung garantieren. Folgende Fachab-
teilungen sind an Konzeption und
Umsetzung neuer Filialen beteiligt:
Die Bautechnik kiimmert sich so-
wohl um die planerische Gestaltung
der Standorte als auch um die Bau-
leitung. Das Facility Management
ist fur die optimale Bewirtschaftung
der Gebaude, fiir Einrichtungen und
technische Anlagen verantwortlich.
Die Bereiche Energiemanagement,
Kalte- und Liiftungstechnik, die
hauseigene Schreinerei, Schlosse-
rei und Elektrowerkstatt tragen alle
ihren Teil dazu bei.

Mit unseren hauseigenen Fachab-
teilungen kdnnen wir Projekte wei-
testgehend selbststandig realisie-
ren. Wo Unterstiitzung notwendig
ist, beziehen wir ortsansdssige
Firmen mit ein. Das sorgt fiir Pla-
nungssicherheit durch eine Um-
setzung ,,aus einer Hand“. Gleich-
zeitig ist Feneberg durch diese
Philosophie einer der groBBten Ar-
beitgeber der Region mit mehr als
3.200 Angestellten.

FENEBERG



Immer ein

entspanntes Einkaufserlebnis

Frisch. Freundlich. Sauber

Das sind die Eckpfeiler des Ein-
kaufserlebnisses, das wir den Fene-
berg-Kunden garantieren. Beim Sor-
timent legen wir grofiten Wert auf
Frische. Freundlichkeit ist fiir

die Mitarbeiter in den Filialen das A
und 0. Dazu kommen helle, saubere
Mirkte, in denen man sich gerne
aufhalt. So entsteht das ,,Willkom-
mens-Gefiihl“, das den Einkauf zu
einem angenehmen Erlebnis macht.

FENEBERG

Friihstiick. Mittag. Abend-
essen.

Nach dieser Logik sind seit tiber 20
Jahren alle Feneberg-Filialen aufge-
baut. Egal, ob klein oder grof3. Der
Vorteil fiir die Kunden liegt auf der
Hand: Wo auch immer man in einen
Feneberg-Markt geht, der Kunde hat
das gute Gefiihl, sich auszukennen.
Zu wissen, wo die Waren zu finden
sind.

Freier Blick in die Regale

Die Regale in den Feneberg-Markten
sind stets so angeordnet, dass der
Kunde vom Mittelgang aus einen
freien Blick auf das gesamte Sorti-
ment eines Regals erhilt.
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Eigene
Marken

Wir haben unsere ganz eigenen Vor-
stellungen von Frische und gutem
Geschmack. In unseren eigenen
Marken und Produkten verwirkli-
chen wir diese jeden Tag aufs Neue.

I T
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Frisches aus der feinen Kiiche:
Gourmella ist die Feneberg-Marke
fiir gutes Essen — und zwar fiir fertig
zubereitetes, gutes Essen.

Gourmella

FENEBERG

VonHier gk Lt

Naher geht nicht: VonHier sind Bio-
Produkte aus der Fenebergregion.
Hergestellt im Umkreis von 100 Kilo-
metern um Kempten, nach den
Richtlinien von Bioland, Naturland
oder Demeter.
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Feneberg-Metzgerei

Alles Gute aus der Feneberg-Metz-
gerei: 1959 gegriindet und mit tiber
30 Bundesehrenpreisen aus-
gezeichnet, gehort die Feneberg-
Metzgerei zu den Spitzenadressen
in Deutschland. lhr Ziel ist die kon-
sequent hohe Qualitat bei Fleisch-
und Wurstwaren.

FeBio

Die ganze Welt der Bio-Vielfalt:
FeBio bietet internationalen Bio-
Genuss von ausgesuchter Feneberg-
Qualitat.

Feneberg-Backerei |

Na,Pur! Wir backen Klartext: Die
Feneberg-Backerei gehort zu den
modernsten Backereien im Allgau.
Rund 150 Mitarbeiter backen hier
taglich etwa 14 Tonnen frische
Brote, Klein- und Sii3geback.

26






t:‘ -
VERTRAUEN ——
Transparenz schafft Sicherheit. Wer wei, wo ein Produkt
herkommt, kann auf dessen Qualitat vertrauen. Deshalb
pflegen wir bei Feneberg enge Beziehungen zu Erzeugem
und Lieferanten und produzieren vieles selbst.

"

.....

———



Wir sind
fir Sie da

Unsere Abteilung Filialentwicklung
begleitet Sie —von der ersten Idee
Uber die gemeinsame Planung

bis hin zur Eréffnung und dariiber
hinaus.

Sprechen Sie uns an — wir freuen
uns, von lhnen zu horen!

31
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Christof Feneberg
Geschiftsfiihrer

Jennifer Perlewitz

Gepriifte Inmobilienfachwirtin
Telefon: 0831 5717-118
jennifer.perlewitz@feneberg.de

FENEBERG






